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WIR SUCHEN EINE(N)
SALESMANAGER:IN (M/W/D) 
VOLLZEIT  (38,5  STD./WOCHE)

         Millstätter See - Bad Kleinkirchheim - Nockberge Tourismus GmbH | 9545 Radenthein 

Deine Leidenschaft ist der Vertrieb, du liebst den Tourismus und
möchtest aktiv zum Erfolg unserer Region beitragen? 

Wir suchen eine(n) motivierte(n) Salesmanager:in, um durch
gezielte Vertriebsmaßnahmen die Attraktivität und Auslastung
der Tourismusregion zu steigern, die Wettbewerbfähigkeit zu
sichern und neue Märkte zu erschließen.

Wa s  b i e t e n  w i r ?  

Wa s  m a c h s t  d u  b e i  u n s ?  

W e r  b i s t  d u ?  

Mein Traum vom
See-Berg-Lebensraum.

We r  s i n d  w i r ?  

Jetzt bewerben!

Du bist dir nicht sicher, ob du alle 
Anforderungen komplett erfüllst? 

Der Confidence Gap zeigt, dass sich tendenziell Männer
schon bei etwa 60 % Übereinstimmung bewerben,
während Frauen oft erst bei 100 % den Lebenslauf

abschicken.

Wenn du dich in unserer Firmenphilosophie
wiedererkennst und beim Lesen oft nicken musstest,
schreib uns einfach. Gemeinsam finden wir heraus,

 ob wir zueinander passen!

Die Chance, gemeinsam einen attraktiven Freizeit- und
Erlebnisraum der Zukunft zu gestalten
Ein kreatives Arbeitsumfeld in der schönsten Region Kärntens 
Ein modernes, papierloses Büro mit Kreativzonen,
höhenverstellbaren Tischen, kostenlosen Parkplätzen sowie der
Möglichkeit im Freien zu arbeiten
Flexible Arbeitszeiten sowie Home-Office-Möglichkeit
Flache Hierarchien & echter Teamgeist – wir leben die „DU“-
Kultur: legendäre Teamevents,  monatlicher KPI-Brunch und
vieles mehr
Vielfältige Weiterbildungsmöglichkeiten 
Eine digitale Mitarbeiter-Card mit unzähligen regionalen
Rabatten und Vorteilen: Werde Teil der Nockscrew!  
Ein Mindest-Bruttomonatsgehalt von € 4.000,00,- (Basis 38,5
Stunden/Woche) mit Bereitschaft zur Überzahlung je nach
Qualifikation und Berufserfahrung

Die zweitgrößte und schönste Tourismusregion Kärntens 
Ein junges, dynamisches und motiviertes Team
Eines der modernsten Unternehmen Kärntens:  Wir arbeiten
mit digitalen Tools, neuesten Arbeitsgeräten & agilen
Strukturen
Wir leben den Traum vom See-Berg-Lebensraum: ZEIT für
uns! 

seeundberg.at

Du kümmerst dich um Aufbau, Pflege und Ausbau von
Kontakten zu nationalen und internationalen
Reiseveranstaltern in unseren Zielmärkten
Du verkaufst aktiv Bettenkontingente unserer Partnerbetriebe
(Hotels, Pensionen, Ferienwohnungen)
Du entwickelst Vertriebsstrategien zur Steigerung der
Auslastung in der Region und setzt diese konsequent um.
Du nimmst an Messen, Workshops und Verkaufsreisen zur
Präsentation unserer Tourismusregion teil
Du erstellst maßgeschneiderte Angebote für Reiseveranstalter
und Gruppen
Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Analyse von
Verkaufszahlen machen dir Spaß
Du bist verantwortlich für Teamführung und Budget und
arbeitest dabei eng mit dem Marketingteam zusammen

Du hast ein abgeschlossenes Studium (Tourismusmanagement,
Sales, o-ä.) und bringst mehrjährige Berufserfahrung im
Vertrieb, idealerweise im Tourismus/Incoming mit.
Was dich auszeichnet ist deine ausgeprägte Kommunikations-
und Verhandlungsstärke.
Du hast eine Leidenschaft für Tourismus, und hast alle
Argumente, Reiseveranstalter von unserer Destination zu
überzeugen. 
Es fällt dir leicht im Team zu arbeiten und du agierst selbst-
ständig mit einem hohen Maß an Eigenverantwortung. 
Du denkst in Lösungen - nicht in Problemen - und bist offen für
Neues. 
sehr gute Kontakte zu Reiseveranstaltern von Vorteil
Du sprichst und schreibst fließend Englisch - weitere
Fremdsprachenkenntnisse von Vorteil.
Reisebereitschaft innerhalb Europas und Besitz eines
Führerscheins (Klasse B)
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